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Das AuBergewohnliche geschieht nicht

auf glattem, gewohnlichen Wege
Johann Wolfgang v. Goethe

Hohe Nachfrage nach Kundenkarten auf den
Mailingtagen 2008

Nurnberg 18.06.2008: Die bewahrte Kundenkarte ist
immer noch voll im Trend! Dies zeigte sich an dem
Messestand der ComCard GmbH auf den Mailingtagen in
Nurnberg am 18./19.06.2008 deutlich. Viele bekannte
Unternehmen tendieren wieder zur Einfihrung bzw.
Neuauflage einer Kundenkarte. Die Wiinsche gehen
hierbei jedoch weit auseinander. Genugt den einen die
einfache Vorzeigekarte, so wollen die anderen eine
Kundenkarte mit Funktion, um bspw. direkt Rabattpunkte
verrechnen zu kénnen.

Die Mdglichkeiten sind vielfaltig und es ist heutzutage
auch fast alles moglich. Von der Zulieferung einzelner
Karten bis hin zum kompletten Kundenbindungssystem
einschlieBlich Mailing ist alles erhaltlich. Viel gefragt
waren unter anderem auch Sonderformate wie
Kofferanh&nger oder Karten mit verschiedenen
Stanzungen.

Seit 1991 sieht sich das mittelstandische Unternehmen
als Partner seiner Kunden im Bereich Gesundheitswesen,
Zahlungsverkehr, Identifikation und Kundenbindung.

Die ComCard GmbH beschaftigt sich nicht nur mit der
Karte selbst, sondern auch mit dem dazugehorigen
Service

wie fachliche Beratung, Mailing, Versand und Response-
management.

lvonl

-_- ComCard...

Mit Sicherheit die besten Karten
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